Osaamisen julkinen
naytto

Kaupallisen arvon lisaaminen alykkaiden esillepanojen avulla

Kun asiakkaat kayvat vahittaiskauppiaan tiloissa,

kokemus heijastaa tuotemerkkia. Kaikki aina kauppojen
ulkoasusta sen varimaailmaan ja sielld soitettuun musiikkiin
tulee osaksi tata kokemusta. Kunnostusprosessin

aikana vahittaiskauppiaat luonnollisesti ottavat
asiakaskokemuksen huomioon kaikissa tehdyissa
paatoksissa. Yksi keskeinen osa-alue on kuitenkin usein
unohdettu: valaistus.

Valaistus on aliarvostettu resurssi vahittaiskauppiaille.
Sita pidetaan kuluna ja turhautumisen lahteena silloin,
kun jokin menee pieleen. Koska valaistus on niin

alhaalla prioriteettilistalla kunnostustdiden aikana, tai

sitd ei huomioida ollenkaan ennen kuin jarjestelmat
lakkaavat toimimasta, sita ei hyddynneta taysimaaraisesti.
Todellisuudessa valaistuksella voi olla merkittava rooli
seka asiakkaan kokemuksen etta yrityksen toiminnan
kannalta, jos vahittaiskauppiaat ymmartavat sen
todellisen potentiaalin.

Mahdollisuudet, joita vahittdiskauppiaat voivat

|6ytaa valaistusratkaisuistaan, ovat loputtomat,

koska valaistuksella voidaan saada aikaan niin paljon
enemman kuin vain kaupan valaisemisen. Valaistus

voi luoda tunnelmaa, muotoilla reitin, jonka mukaan
asiakas liilkkuu myymaldssa, korostaa keskeisia tuotteita
ja paljon muuta. Sen liséksi valaistuksen avulla

voidaan luoda energiansaastoa, kustannussaastoja ja
vaatimustenmukaisuutta — sen avulla voidaan valaista tie
optimoituihin liikketoimintakaytantoihin.

Tassa e-kirjassa kasittelermme seuraavia asioita:
esillepanon tarkeys vahittaiskaupan uudessa maailmassa,
asiat, joita vahittaiskauppa voi omaksua korkeatasoisista
sovelluksista, kuten gallerioista ja museotiloista, miksi
harkitumpaa lahestymistapaa alyvalaistukseen tarvitaan,
kokonaisvaltaisten muutosten kehitys, ja lopuksi, tarve
mukauttaa valaistusratkaisut liiketoiminnan tavoitteisiin ja
siita seuraavat mahdollisuudet.
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Vaikka vahittaiskauppiaiden on nykymaailmassa
kasiteltava valtavaa verkkokaupankayntia ja

verkkoon liittyvia nakokulmia, ovat fyysiset liiketilat
edelleen olennainen osa brandinrakennusta ja
asiakasuskollisuutta. Verkkokauppojen nousun myota
esillepanoymparistéjen on tehtava enemman tyota
houkutellakseen tarpeeksi asiakkaita ja saavuttaakseen
myynti- ja kannattavuustavoitteensa. Valaistus auttaa
saavuttamaan yhdenmukaisuuden eri myymaldissa ja
erottumaan kilpailijoista — ndma ovat tarkeita nakékohtia
vahittaiskaupan maailmassa.

Vahittaiskaupan uudelleenarviointi

Sahkoisen kaupankadynnin kasvu ei poista tarvetta
kiehtovalle myymalakokemukselle. Painvastoin, se saa
aikaan tarpeen luoda viela puoleensavetavampia ja
omanlaisempia ymparistoja oikeanlaisten asiakkaiden
ja asiakasmaarien houkuttelemiseksi ja tavoitteiden
tayttamiseksi.

Yhdenmukaisuuden luominen

Valaistuksella on merkittava rooli vahittaiskaupan
menestyksessa tai epdonnistumisessa. Ymparistdn
valaistuksen, korostusvalojen ja nayteikkunoiden
valaistuksen tulisi kaikkien toimia yhteen, jotta saadaan
aikaan erilainen kokemus, jonka ansiosta vahittaiskauppiaat
voivat erottua kilpailijoistaan ja luoda samalla brandin
tunnettavuutta ja uskollisuutta sen kautta, etta eri
myymalat ovat yhdenmukaisia my®s eri sijainneissa.

Kun kuluttajat yha useammin kaantyvat
verkkokauppojen puoleen saadakseen saannéllisen
annoksensa shoppailuterapiaa, myymalakokemuksen
yhdenmukaistaminen on avainasemassa yksittaisen
asiakkaan nakyman luomisessa, ostajan taipaleen
helpottamisessa ja yhtendisen ulkomuodon luomisessa
markkinointia varten. Tama on erityisen tarkeda
suurille ketjuille, joiden on varmistettava, etta useilla eri
alueilla sijaitseville useille myymaloille saadaan luotua
samanlainen ulkoasu ja tunnelma. Siksi on tarkeata
suunnitella valaistusratkaisuja, jotka voidaan toteuttaa eri
maantieteellisilla alueilla, samoin kuin I6ytaa toimittaja,
jolla on valmiudet toimittaa ja toteuttaa nama globaalit
ratkaisut.

Kestavyyden tavoitteleminen

Esteettisten nakokohtien lisaksi vahittaiskauppiaiden
on taytettava yha tiukemmat kestavyystavoitteet.
Verohelpotuskannustimien, kuten
ilmastonmuutosverotuksen tai Ranskassa CEE:n, tulisi
kannustaa vahittaiskauppiaita kohti energiatehokkuutta,
mutta padomakustannuksien [6ytaminen
kunnostustéihin voi itsessaan olla ongelmallista.
Valaistus on tarkedssa roolissa auttamassa yrityksia
saavuttamaan ne. Kun energiakustannukset
nousevat, valaistuksen on tehtdva paljon muutakin
kuin tarjottava houkuttelevia esillepanoja. Sen

on oltava energiatehokasta ja osallistuttava

tiukkojen tehokkuustavoitteiden saavuttamiseen.
Valaistus voi olla unohdettu osa-alue, mutta se voi
osaltaan parantaa lopputulosta tuomalla lisdarvoa
seka esillepanoymparistoihin etta laajempaan
liiketoimintastrategiaan.

Tien valaiseminen kohti fiksumpia
lilketoimintakdytantoja

Vaikka valaistus voi selkeasti olla tarkea erottelija
esteettisten ndakokohtien kannalta, sen avulla

voidaan saavuttaa myos niin paljon enemman.
Vahittaiskauppiaat voivat tydskennella monilla eri
tavoilla kohdatakseen liiketoiminnan ja haasteet
valaistusratkaisujensa avulla, ja kaytanndllinen ja
harkittu lahestymistapa on valttamatdn. Vaikka
alyratkaisut ovat yha enemman muodissa, niita on
lahestyttava jarkevasti. Teoriassa ne voivat lisata
valvontaa, tuottaa hyddyllisia oivalluksia asiakkaista ja
auttaa yrityksia saastamaan energiaa ja rahaa — mutta
niiden toteuttamisen tulisi perustua yritysten tarpeisiin.
On my®6s olemassa lukemattomia saatavilla olevia
alysovelluksia. Puhumme mydhemmin tassa e-kirjassa,
miksi vahittaiskauppiaiden tulisi harkita niiden
kayttdonottoa huolellisesti.

Visuaalinen informaatio korostaa suuria lukuja sen
osoittamiseksi, kuinka paljon vahittaiskauppiaat voisivat
optimoida liiketoiminnan suorituskykya alykkaammalla
valaistuksen kaytolla.



Valaise tiesi suurempiin kustannussaastoéihin

Valaistuksen kohdalla numerot puhuvat puolestaan.
Vahittaiskauppiaat voivat kirjaimellisesti valaista tiensa
suurempiin kustannussaastéihin ja parempaan tehokkuuteen.
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Viisi sektoria — toimistot, kaupat, teollisuus, terveys seka
hotelli- ja ravintola-ala - muodostavat 71 % energian
kokonaiskulutuksesta. Naista teollisuus oli

kaikkein tehottomin, kun taas kaupat ja hotelli- ja
ravintola-ala olisivat voineet saavuttaa yli kolmanneksen
tai noin neljanneksen suuruiset vahennykset.

Valaistus kuluttaa noin 20 % kaupallisissa ja teollisissa
rakennuksissa Yhdistyneessa kuningaskunnassa
kaytetysta kokonaissahkosta, ja silla on merkittava rooli
vahittaiskaupan alalla seka hotelli- ja ravintola-alalla.
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Esillepano on keskeinen tekija siing, etta vahittaiskauppiaat saisivat parhaan edun irti valaistuksesta. Todella hyvin
harkitut, alykkaat esillepanot lisdavat tuotteiden arvoa ja kasvattavat myyntia. Ensiluokkainen esillepano ei ole
missaan niin tarkeda kuin se on museoissa ja taidegallerioissa. On paljon myymalaan sovellettavissa olevia asioita,
joita vahittaiskauppiaat voivat oppia ndista korkealaatuisista sovelluksista. Valaistusta kdytetdadn museoissa ja
taidegallerioissa ohjaamaan tunnetiloja, valittdmaan draamaa ja tehostamaan nayttelyitd. Samoja periaatteita

voidaan, ja niita pitaisi, soveltaa kauppojen tiloihin.

Kun museoon tai taidegalleriaan suunnitellaan tehokasta
valaistusjarjestelmad, on luotava taydellinen ymparistod
esineiden esittelyyn, ndyttelyalueiden suojaamiseen

ja visuaalisesti miellyttavan kokemuksen tarjoamiseen
vierailijoille.

Valaistuksella on keskeinen rooli, oli kyse sitten
odotusten asettamisesta paikalle saapumisen yhteydessa,
draaman valittamisesta tai ajatusten herattamisesta
ndyttelyalueella.

Myos rakennus itsessaan tulisi huomioida vahittaiskaupan
alalla, jossa rakennettua ymparist6a voidaan (ja

pitdisi) kayttaa vaikutuksen aikaansaamiseen, ja
valaistusjarjestelmat tulisi suunnitella taydentdamaan ja
parantamaan jo valmiiksi olemassa olevaa arkkitehtuuria.
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Oikeiden teknologioiden soveltaminen

Ympariston valaistus: mita kirkkaampi, sita

parempi? No, ei varsinaisesti. Tukholmassa toimivan
Kuninkaallisen teknillisen korkeakoulun tekema tutkimus
osoitti, etta kirkas, yhtendinen valaistus on tehoton
vetamaan katseet puoleensa. Sen sijaan kontrasti on
keskeinen tekija. Pitamalla ympariston valaistuksen
hienovaraisena ja ohjaamalla katseet korostusvaloilla
vahittaiskauppiaat voivat luoda paljon kontrolloidumman
asiakaskokemuksen. On sanomattakin selvaa, etta
korostusvalaistus yhdistetaan paljon voimakkaammin
huippuluokan sovelluksiin, joten se antaa ylellisemman
vaikutuksen kuin tasaisen kirkkaasti

valaistut ymparistot.

Korostusvalaistus: anna kohdevalojen puhua
puolestaan. Eri myymalGilld on erilaiset tarpeet seka
erilainen ulkoasu ja tunnelma, jonka myymalat haluavat
saavuttaa valaistusratkaisuillaan, seka erilaiset viestit,
jotka silla halutaan valittaa. Riippuen tuotteesta, jota
halutaan esitelld, korostusvalaistus on erityisen tarkea
tuotteen esille tuomisessa ja asiakkaan huomion
kiinnittamisessa. Sen lisaksi, etta silla voidaan korostaa
tiettyja tuotteita, korostusvalaistuksen tehokas kaytto luo
myymalaan liséksi paremman tunnelman ja ilmapiirin,
jolloin asiakkaat tuntevat olonsa rennommiksi ja viipyvat
myymalassa pitempadn, milla on positiivinen vaikutus
myyntiin.

Nayteikkuna-asetelmat: ennen kuin voit toivoa
asiakkaiden viipyvan pitempaan, asiakkaat taytyy
ensin saada houkuteltua sisalle asti. Tehokkaat
ndyteikkuna-asetelmat voivat houkutella asiakkaita ja
ohikulkijoita myyntitiloihin sekunneissa — esittelemalla
tuotteita ja teemoja, asettamalla oikean tunnelman tai
yksinkertaisesti herattamalla heidan uteliaisuutensa.
Tekniikan kannalta luovuus on avainasemassa.
Mallinukkeihin suunnatuista kapeista kohdevaloista
aina jatkuvasti muuttuviin LED-varimaailmoihin,
monenlaiset valaisimet voivat osoittautua tehokkaiksi.

Yhdistamalla erilaisia valaistusratkaisuja myymaldn
ikkunat voidaan muuntaa yhdessa ydssa heijastamaan
vaihtuvia muoteja, vuodenaikoja tai kampanijoita.
Nykyaan yha useammat myymalat ovat avoinna
pidempaan, ja monet jattavat esillepanovalaistuksensa
paalle koko y6ksi. Energiakustannusten nousun myota
tama tekee oikean tasapainon l6ytamisesta estetiikan ja
kustannustehokkuuden valilla tarkeampaa kuin koskaan.
Seka kirkkaampien esillepanojen etta pienemman
energiankulutuksen tarve osoittaa tietenkin suoraan LED-
valaisimiin optimaalisina ratkaisuina.

Ruma katto: valaisimet ja liittimet itsessaan eivat
valttamatta miellyta silmaa, ja ne tulisi mieluiten piilottaa.
Myymalakerroksen valaistussuunnittelun on otettava
tama huomioon. Sen lisaksi, etta suunnittelijoiden
tulisi etsia ratkaisuja, joissa kiinnikkeet ja rakenteet on
suunniteltu esteettisesti miellyttaviksi tai vahintaankin
helposti naamioitaviksi, heidan tulisi myos pyrkia
kiinnittamaan katse pois siita, mita "kulissien takana"
tapahtuu. Pintojen valaiseminen pystysuoraan ja
kohdevalaistuksen kaytto voivat auttaa taman
saavuttamisessa varmistamalla, etta katse suuntautuu
muualle.

Varilampotila ja toistokyky: varilampétila ja toistokyky
ovat erityisen tarkeita vahittaiskaupassa olevien
kankaiden kauneuden ja varien suojelemiseksi. Kaunis
vaatekappale, jota valaistaan halogeenipolttimolla, voi
nopeasti menettaa viehatyksensa. Muotiliketoiminnassa
suurin osa paatoksista ostaa tuote myymalasta perustuu
siihen, milta asiakkaasta tuntuu sovitushuoneessa.
Valaistuksella on myds tassa tarkea rooli. Valaistuksen
sijainti, varilampatila ja varin toistokyky ovat kaikki
osallisina asiakkaan paatokseen ostaa tuote tai jattaa se
ostamatta. Valkoinen valo luo tilaa, kun taas lampimat
varit luovat laheisyytta: vareja tulisi kayttaa parhaan
mahdollisen vaikutuksen luomiseen eri alueilla riippuen
halutusta tunnelmasta ja asiakkaan toiminnasta.



Designmuseon valaistus

Designmuseon rakennus on
nykyaikaisen rakentamisen
ihme, jossa on John
Pawsonin suunnittelemat
upeat sisatilat, jotka on
valaistu monipuolisella
valaistusjarjestelmalla, jossa
kdytetaan Sylvanian Concord
-valaisimia.

Designmuseossa on pysyva kokoelma, kaksi tilapaista
nayttelytilaa, 400 m2:n oppimistilat seka kaksi
kauppaa, yksi kahvila, yksi ravintola, lounge jasenille,
200-paikkainen auditorio ja tapahtuma-alue uusille
lanseerauksille ja tapahtumille. Se on ainutlaatuinen
rakennus, ja valaistus on suunniteltu sulautumaan
rakennuksen arkkitehtonisiin'piirteisiin, ja samalla se
tarjoaa muunneltavan ja helppokayttoisen jarjestelman.

Shaun Fradd, Designmuseon filantropiajohtaja, selittaa,

miksi Concord Lighting valittiin tahan projektiin:
“Designmuseo on monikayttdinen rakennus, johon
ihmiset eivat tule vain katsomaan hienoa rakennusta
ja nayttelyita, vaan myos hyodyntamaan oppimis- ja
juhlatilojamme. Tama kayttotapojen erilaisuus ja
rakennuksen laajuus merkitsivat sita, ettd museo
tarvitsi erilaisia valaistusratkaisuja, jotka valaisevat
asianmukaisesti jokaisen tilan sdilyttaen samalla
halutun kaltaisen estetiikan koko rakennuksessa.

Tyoskentely yhden valaistusyhteistydkumppanin kanssa
yksinkertaisti valaistuksen suunnittelua ja asennusta.
Concord tyoskenteli suunnittelutiimimme kanssa ja
kuunteli, mita me haluamme, ja“tydskentelitmeidan
kanssamme loytadkseen parhaan ratkaisun jokaiselle
alueelle".

Ylakerroksessa sijaitsevissa paanayttelytiloissa ja
tapahtumatiloissa, valikerroksessa ja ensimmaisessa
kerroksessa on yli 800 valkoista, kiskoihin
asennettua Concord Beacon Muse 3000K
-kohdevalaisinta, jotka tuovat muunneltavuutta
sateilykulman hallintaan ja valotasoihin. Yli 200
m Lumiance Lumistrip =LED-nauhaa tuottamaan
epasuoraa valoa nayttelypaneeleiden ylapuolelle,
kun taas sisaankaynneissa on Mini Continuum
-valaisinjdrjestelma, jossa on integroidut
kohdevalaisimet.
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Kun aly ei ole
kirkkautta

Huolimatta siitd, etta dlyteknologiasta kohistaan vahittaiskaupan yhteydessa — aina tekoalysta virtuaalitodellisuuksiin
— todelliset sovellukset eivat ole toistaiseksi olleet riittavid. Tama patee alyvalaistukseen yhta paljon kuin laajempiin
alysovelluksiinkin. Kuinka monta automaattisesti kaynnistyvaa nayttéa olet nahnyt padkadun myymaldissa? Kuinka
monta sellaista kiinteiston haltijaa tiedat, jotka valvovat huoltotoimenpiteiden tarvetta etana?

...tekoalysta
virtuaalitodellisuuteen

Virtuaalitodellisuudet -
todelliset sovellukset eivat ole
toistaiseksi olleet riittavia

Vaikka alyteknologialla on valtavat mahdollisuudet
vahittdiskaupan piirissa ja vaikka vaikutukset, joita
alyvalmiuksilla takuuvarmasti on sellaisiin tekijéihin
kuin viipymisaika ja kulkureitit, voivat olla vaikuttavat,
on kuitenkin tarpeen ottaa askel taaksepain kaikesta
innostuksesta. Kuinka tehokkaasti alytoimintoja todella
kaytetdan vahittaiskaupassa?

Nyt kun verkkokauppojen
eturintama on niin
kehittynyt, fyysiset myymalat

kamppailevat paastakseen
taas tilanteen tasalle

Valaistus toimii hyvin alykkaiden teknologioiden
perustana. Valaistus on jo asennettu kaikkialle,

silla on virtalahde, ja se on ilmeinen paikka aloittaa
teknologioiden yhdistaminen myymalaan ja
asiakkaiden yhdistaminen niihin. Lisaksi on olemassa
runsaasti seuraavan sukupolven taktiikkaa, joita
vahittaiskauppiaat voivat kayttaa siirtyessaan kohti

Monet vahittaiskauppiaat ovat menestyneet verkko-
ja mobiilikanavilla, mutta on silti pitka matka, ennen
kuin digitaalisuus saadaan integroitua fyysiseen
myymalaan. Nyt kun verkkokauppojen eturintama
on niin kehittynyt, fyysiset myymalat kamppailevat
paastakseen taas tilanteen tasalle.

alyjarjestelmien kayttéonottoa.

Mutta nain tekeminen ilman liiketoiminnan
tavoitteiden huomioimista on harvoin erityisen
hyva ajatus. Sen sijaan paremmin tunnettujen
teknologioiden paremman kaytoén tulisi olla
ensimmainen askel, jotta lopputulokseen voidaan
vaikuttaa tehokkaasti.



Alusta alkaen teknologian yhteen tuominen eri toimittajilta on usein
tehokkain reitti aidosti sopivaan, sovellettavaan ja

Totuus on, ettemme ole vield edes saavuttaneet parhaaseen kdytannon ratkaisuun Tunnettu futuristi
tilannetta, jossa LED-valaistus olisi otettu kayttoon Gerd Leonhard puhuu taman “hyperyhteistyon®
kaikkialla. Vuoden 2017 jalkipuoliskolla Lux Review otti ~ tarpeesta tarkellmp.ana va!ttamattomana .
kohteekseen Yhdistyneen kuningaskunnan kaikkein vaatimuksena kaikkien uusien ekosysteemien
kuuluisimman ostospaikan, eli Oxford Streetin, luomiselle". Se on yksi keskeisista mahdollistavista
arvioidakseen valaistuksen ti ittdiskaupassa kaytanndista matkallamme kohti

Lippulaivamyymaléistaa kadgmpda maailmaa.
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Valaistuksen mukauttaminen

litkketoiminnan tavoitteisiin

Olemme todenneet, etta valaistus voi tuoda todellista arvoa liketoiminnalle. Jos energiakulut laskevat 10 %,
nettomaaraiset voittomarginaalit voivat kasvaa jopa 16 % tietyissa vahittdiskauppaymparistdissa.

Jos energiakulut laskevat
10 %:lla, nettomaaraiset
voittomarginaalit voivat

kasvaa jopa 16 % vahit-
taiskauppaymparistoissa.

SN
Valaistus on sellaisenaan otettava huomioon Lisaksi tulisi huomioida ratkaisujen uudelleenkaytté
aiemmassa vaiheessa uudistamisprosessia. havittamisen sijaan — varsinkin kun otetaan huomioon
Kokonaisvaltaisempi ldhestymistapa valaistukseen, vahittadiskauppaymparistéon liittyvat tiheat uudistukset.
jossa valaistus nahdaan mydétavaikuttavana tekijana Kiertotaloudellinen ldhestymistapa on todella tarkea,
eika kuluna, voi auttaa yrityksia saastamaan rahaa ja vahittaiskauppiaiden tulisi olla yha tietoisempia
suuremmasta maarasta mymaldita ja saamaan verotuksellisista kannustimista, joita tallainen

enemman irti paivityksista. lahestymistapa voi tuoda.
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Suunnitelma tehokkaampiin uudistuksiin

@)

VAIHE 1: Maarita tarkein liiketoiminnan tavoite

Ratkaisujen tulisi olla laajemman liiketoiminnan tarpeiden mukaisia.

Jos esimerkiksi on tarpeen saada aikaan johdonmukaisuutta kaikissa
myymaloissa, tulisi etsia maailmanlaajuisesti vaikuttava toimittaja, joka

voi tarjota johdonmukaisuutta maailmanlaajuisesti. Jos tavoitteena on
saavuttaa kestavyystavoitteet, LED-valaisimet ovat ilmeinen valinta ja
lasnaoloilmaisimien kaltaiset ratkaisut varmistavat, ettei valoa koskaan mene
hukkaan, varsinkaan myymaléiden takaosissa.

VAIHE 2: Suorita energiakatselmus

Ennen paivityksista tai uusimisista paattamista on tarkeaa ensin ymmartaa,
missa tehottomuudet ovat. Monet vahittaiskauppiaat eivat tieda,

millaisia ja kuinka monta valaisinta heilld on myymalassaan, mika on
ongelma, josta tulee huomattavasti monimutkaisempi koko kiinteistossa.
Tyoskentele sellaisen toimittajan kanssa, joka kykenee suorittamaan tayden
energiakatselmuksen ymparistostasi, jotta varmistetaan parhaat ratkaisut,
jotka toimivat liikettoiminnan tarpeisiin.

Paikan paalla tehdylla arvioinnilla on mahdollista maaritella selkeasti ja
todenmukaisesti tehokkuuteen kohdistuvat edut, jotka investoinnilla
voidaan toteuttaa, taman mahdollistamiseen vaadittava infrastruktuuri, ja
asianmukainen taloudellinen ratkaisu, jolla maksimoidaan saastévarojen
palautuminen liiketoimintaan.

VAIHE 3: Ymmarra jalkiasennuksen arvo

Entd jos sinulla ei ole varaa taydelliseen kunnostukseen?
Jalkiasennustoimenpiteet tarjoavat kustannustehokkaita, matalan

riskin tehokkuudenparannusvaihtoehtoja niille vahittaiskauppiaille,

joiden mahdollisuus tehda inkrementaalisia isoja paivityksia tiloihinsa

on rajoittunut. Perustyyppisiin jdlkiasennustoimenpiteisiin kuuluu
laitteiston, jarjestelman ja kokoonpanon jélkiasennus. Jalkiasennuksella
pitdisi periaatteessa olla vain rajoitettu vaikutus rakennuksen fyysiseen
rakenteeseen, joten sita pidetaan usein ensisijaisena ratkaisuna, koska se
kykenee saamaan aikaiseksi nopeita tuloksia.

Kun otetaan huomioon vahittdiskaupan tihea uudistusiakataulu, on
tarkeda etsia toimittaja, joka pystyy tarjoamaan helposti paivitettavissa
olevia ratkaisuja, jotta uuden kauden esillepano ei vaadi vanhan ratkaisun
taydellistd purkamista ja uusimista.

VAIHE 4: Valitse pitkdaikainen toimittaja

Etsi toimittajaa, joka tarjoaa kestavia ratkaisuja, joita voidaan kehittda ajan
myota ja jotka toimivat yhdessa kanssasi maaritellakseen ja tarjotakseen
sellaisen ratkaisun, joka vastaa juuri sinun yrityksesi tarpeisiin nyt ja
tulevaisuudessa. Pyri l6ytamaan perinteitd, kokemusta ja luotettavuutta
ajan kuluessa varmistaaksesi, ettd valitsemasi ratkaisu palvelee sinua pitkalla
aikavalilla.

VAIHE 5: Loista alytoimintojen avulla

Ala rynnisté suin pain kikkailemaan ilman, ettd pidat liiketoiminnan
tavoitteet mielessasi. Alustaviin mutta tehokkaisiin ensiaskeliin
alyteknologioiden kayttéonotossa kuuluvat lasnaoloanturit alueilla,

joille asiakkailla ei ole paasya, kulkureittien maarittaminen resurssien
priorisoimiseksi tai valaistuksen mobiilikalibrointi terveyden ja turvallisuuden
edistamiseksi.

VAIHE 6: Huomioi turvavalaistus

Oli kyseessa sitten tdydellinen uudistus tai vain tiettyjen elementtien
parantaminen, turvavalaistuksien uusimpien normien tasalla pysyminen on
aarimmaisen tdrkeaa.

Turvavalaistus aktivoituu, kun normaali valaistus sammuu sahkodkatkoksen
vuoksi. Se takaa, ettd ihmiset voivat turvallisesti poistua rakennuksesta
poistumisteiden riittavan opastuksen ja nakyvyyden ansiosta, ja

etta hatavarusteiden sijainnit ovat helposti tunnistettavissa, ja etta
hatapalveluilla on riittavasti valaistusta tehtaviensa suorittamiseen, ja etta
turvallisuuden kannalta kriittisia toimintoja voidaan jatkaa tai ne voidaan
sammuttaa asianmukaisesti.
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Talousarvion loytaminen

Omaksu innovatiivisempi
lahestymistapa rahoitukseen

Vaikka on tunnustettu seikka, ettd tehokkaammilla
valaistus- ja turvavalaistusjarjestelmilla voi olla
myonteinen vaikutus kayttékustannuksien
vahentamiseen, on samalla olemassa my6s taloudellisia
nakokohtia, jotka koskevat taman investoinnin
rahoittamista ja padomakustannusten palautumisen
nopeutta.

Pyri 16ytamaan toimittaja, joka pystyy joustamaan
hyvaksyakseen innovatiivisemman rahoitusratkaisun,
joka vastaa budjetin tarpeisiin. Yksi tapa, jota kaytetaan
yha useammin yrityksen toiminnan monilla osa-alueilla,
on investointien muuttaminen padomamenoista
(CAPEX) kayttémenoiksi (OPEX). Tama poistaa tarpeen
etukateispadomalle, mutta antaa organisaatioille
mahdollisuuden vahentaa energiakustannuksia,
parantaa toiminnan tehokkuutta ja vastata kestavan
kehityksen toimenpiteisiin suojellen samalla
kayttbpadomaansa. 50 % valaistuksesta arvioidaan
olevan erittdin tehotonta, joten tdman paivan yrityksilla
on selkea mahdollisuus ja taloudellinen valttamattdmyys
vahentaa toimitilojensa kuluttamaa energiamaaraa
tarkastamalla valaistus- ja turvavalaistusratkaisunsa.

Valaistusteollisuus on kuunnellut yritysten
huolenaiheita ja kehittanyt joustavia ratkaisuja
uusien valaistusratkaisujen rahoittamiseen, joissa
kustannukset jakautuvat hallittavissa olevalla tavalla,
saastot jaetaan kohtuullisesti, ja joissakin tapauksissa
tarjotaan pidemman aikavalin palvelusopimusta.

Helppo takaisinmaksu

Suoraviivainen osamaksuun pohjautuva sopimus on
hyva tapa hajauttaa valaistuspaivityksen maksut ilman
padaomakustannuksia. Hallittavat kuukausittaiset
maksut ovat ennakoitavissa, kun padomamenoja ja
etukdteismaksuja ei ole, minka ansiosta yritykset voivat
kayttaa kayttdpadomaansa muihin tarkoituksiin samalla,
kun parantavat energiankulutuksensa tehokkuutta.
Tamantyyppisen jarjestelyn avulla yritys toteuttaa
valittdmasti energiankulutuksen pienentamisen ja
tehokkuuden parantamisen hyddyt, kuten vahentyneen
huoltotoimenpiteiden tarpeen ja pienemman
valaistuksen hairididen asteen.

Saastojen jakaminen

Perusteellisempi rahoitusvaihtehto, joka takaa saastot

ja jakaa kaikki edut valaistusyhtion ja asiakkaan valillg,

on saastojen jakamisen vaihtoehto. Vaihtoehto on
edelleen OPEX-pohjainen, ja se on yleensa sopiva yli

100 000 £:n hankkeille. Se on kumppanuus, jossa kaikki
parannetusta valaistuksesta saadut sdastot jaetaan
puoliksi valaistusyrityksen ja asiakkaan valilla. Tama
tarjoaa yritykselle pienemman riskiprofiilin kannustamalla
valaistusyhtiota tehokkaasti toteuttamaan tehokkuuteen
kohdistuvat edut parannettujen valaistus- ja
turvavalaistusjdrjestelmien kautta. Jos saastdjen jakamisen
vaihtoehtoon paadytaan, tulee olla kaytettavissa takuu
siitd, etta jos projekti johtaa tappioihin, valaistusyhtio
maksaa erotuksen.
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Pyri loytamaan toimittaja,
joka pystyy joustamaan
hyvaksyakseen

innovatiivisemman
rahoitusratkaisun

"Valaistus palveluna"

Suuremmille organisaatioille suunnattu, innovatiivisempi kayttoonoton kiinteda kuukausimaksua vastaan. Tama
pitkan aikavalin lahestymistapa, jonka suosio takaisinmaksu on yleensa pienempi kuin organisaation
kasvaa koko ajan ulkoistamistrendin sailyessa nykyinen valaistuslasku, ja silla on lisdetuna paivitysten
vahvana, on valaistusinfrastruktuurin paivittaminen jatkuva tilaus sopimuksen ajan, ilman ad hoc -huollon
palvelutasosopimuksen avulla. Yli puolen miljoonan kustannuksia. Sopimukset voivat olla kestoltaan
punnan projekteille soveltuvan palvelutasosopimuksen jopa kaksikymmenta vuotta ja liiketoiminnan koosta
etuna on tiedossa olevien toimintakulujen tarjoaminen ja aikavalin pituudesta riippuen on mahdollisuudet
madritellyn sopimuskauden aikana. "Valaistus as merkittaviin energiansaastoihin, yli 50 %:n verran, seka
a service" ulkoistaa tehokkaasti valaistuksen ja rahoituskaudella etta sen jalkeen.

turvavalaistuksen toimittamisen, asennuksen, huollon ja

in ¥ f O 8 ®

Vaikka kaikki voitava on tehty taman julkaisun teknisten
yksityiskohtien tarkkuuden varmistamiseksi, tekniset ja suorituskykya
koskevat tiedot muuttuvat jatkuvasti. Siksi ajankohtaiset tiedot tulee
tarkistaa Feilo Sylvania Europe Limitedilta.

Tekijanoikeudet Feilo Sylvania Europe Limited — toukokuu 2018

Sylvania-lighting.com

Feilo Sylvania -yhti®
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